
ESTRATÉGIAS EM NEGÓCIOS INOVADORES

Ementa

Características de um negócio inovador: princípios de geração de valor; tipos de

inovações; desenvolvimento de estratégias em negócios inovadores. Criação e

desenvolvimento de startups: modelos de negócios escaláveis e exponenciais; melhores

práticas para modelar um negócio exponencial. Ferramentas de análise estratégica:

mapas estratégicos e modelos de negócios; execução de estratégias de negócio e

propostas de valor; Balanced Scorecard (BSC). Construção de cenários futuros (Future

Thinking): pensamento complexo e sistêmico; design de novos negócios; processos e

projetos de futuro. A centralidade do cliente para as estratégias de inovação. Cases de

sucesso.
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