
NEGÓCIOS INTERNACIONAIS

Ementa

Negociação internacional. Gestão de operações de câmbio e impactos no balanço de

pagamentos. Balança comercial entre países. International Business Plan. Gestão de

operações globais. Governança como instrumento de captação de recursos  nas

negociações internacionais. Financeirização no planejamento estratégico de companhias

internacionais. Modelo de comércio exterior brasileiro.

Plano de Aula

1. Negociação internacional

2. Lógica da acumulação de recursos no contexto internacional

3. Ciência econômica e sua aplicação no ambiente internacionalizado

4. Finanças e sua lógica mundializada

5. Cenário das relações internacionais no mundo globalizado
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